aexa I

A medmix Brand

#TEAMTALK

INTERVIEW MIT
VIVI ZHU

Sales Manager (Minhang, China)

| 01. Wann hast du zum ersten Mal von GEKA gehort?
Ich hab zum ersten Mal 2003 von GEKA gehort.

| 02. Was genau ist Ihre Aufgabe bei GEKA?

Ich bin Sales Manager fir China.

| 03. Warum hast du dich dem GEKA-Team angeschlossen?

In der Beauty-Branche sehr bekannt, besonders im Bereich Mascara.

| 04. Was war dein schonstes Erlebnis seit du bei GEKA bist?

Das Beautygeschaft in China von Grund auf zu entwickeln und mehr Raum fir eigene Leistungen zu haben.

| 05. Was hast du bei GEKA gelernt?

Was hinter der Technologie einer Mascaraburste steckt und ihre Anwendung. Zudem habe ich mein strategi-
sches Denken verbessert.

| 06. Was war deine gro3te Herausforderung bei GEKA?

Leute fur sich gewinnen, die mit dem Beautygeschaft in China nicht vertraut sind sowie deutsche Kollegen zu
uberzeugen, die den Markt in China und die Kundenanforderungen nicht kennen.

| 07. Welches Buch hast du zuletzt gelesen? Und welches ist dein Lieblingsbuch?
360 Leadership habe ich zuletzt gelesen und Romane von Jin Yong sind meine Lieblingsbicher (Jin Yong ist

ein beriihmter chinesischer Schriftsteller).

| 08. Welche Hobbies hast du?

Ich beschaftige mich gerne mit Make-up-Studien.
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| 09. Wie sieht ein perfekter Tag fiir dich aus?

Den ganzen Tag ohne Storungen geniel3en.

| 10. Was wiirdest du mit einer Million Dollar anfangen?

Um die Welt reisen.

| 11. Was ist dein Lieblingsgericht?

Alle Arten von Nachtisch.

| 12. Pizza oder Pasta?

Pizza

| 13. 3. Beschreibe dich in 3 Worten.

Hartnackig, unabhangig und selbstbewusst.
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